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Tiderne ggr tiden
moden til nytaenkning,
lyder forklaringen

fra Compo Tech

g AF Knup LinD
E knu@herningfolkeblad.dk

Gennem 18 ar har Snejbjerg-virk-
somheden Compo Tech fungeret som
underleverander af lager til kek-
leenindustrien. Dette vil fortsat vaere
virksomhedens primzre forretnings-
omrade.

Men i en branche, der udfordres af
bade byggestagnation, benhard inter-
national konkurrence og finanskrise,
er der blevet basis for et nyt for-
retnings-knopskud hos Compo Tech.
Saledes har virksomheden for nylig
abnet internet-butikken Lageshoppen.
dk.

- Nar man er underleverander og der-
med uden decideret brand, s3 er det
sveert at markedsfere den merveerdi,
man skaber for sine kunder. Men vo-
res kerneveerdier er og bliver hastig-
hed, fieksibilitet, sikkerhed og nzerhed
- og det er dem, vi med webshoppen
forseger at overfore til et for os nyt
kundesegment i gor-det-selv-folket,
forldarer salgschef Henrik Knudsen.
Afkast om to-tre ar

Compo Tech er denene af to virksom-
heder i et familieforetagende, hvoraf

den anden halvdel er CT Door De-
sign. Sidsinzevnte drives af
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lzeggeren, Bjarne Henriksen, hvis
sen Bo Henriksen i dag leder Compo
Tech.

Pa toppen af konjunkturerne havde
de to selskaber tilsammen 100 ansatte.
Det antal er siden halveret, og der er
pé det seneste kert med rode tal pd
bundlinjen i Compo Tech.

Ledelsen er dog everbeyist om, at 2009
vil give overskud, og det bunder i en
optimisme, som langtfra kun er pla-
ceret 1 den nye webshop.

- Vi har stadig flere af de store skan-
dinaviske kekkenproducenter i folden,
o0g vi tror pa fremtiden for vores ker-
neforretning som underleverander il
kekkenindustrien. Deter ogsa det, der
vil skabe overskuddet 1 ar. Webshop-
pen er en niche, som vi ferst regner
med et reelt afkast af om to-tre 4r,
forklarer Henrik Knudsen.

Alliance-partnere

Der er gaet et drs udviklingsarbejde
forud for lanceringen af internet-
butikken.

- Vi har haft nogle HD-studerende fra
Syddansk Universitet til at afdaekke
mulighederne for at gere effektivt
brug af webshop for os. De har udar-
‘hejdet en rapport, som vi har haft stor
gavn af 1 den videre proces, forklarer
Henrik Knudsen.

Rapporten beskriver blandt andet en
reekkealliancer, som Compo Tech kan
dyrke for sge omszetnings-potentia-
let.

-Viharblandtandet pa den vis indgaet
en samarbejdsaftale med
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Salgschef Henrik Knudsen understreger, at produktion stadig er hj‘ertefi Compo Tech, og at rollen som underleverandor til kok-

kenindustrien fortsat er den primaere forretning. - Webshoppen er et supplement til en niche, somivi mener at have lokaliseret

et behov for i markedet, siger Henrik Knudsen.

merhusudlejerne Novasol‘ Béade de 28.000 private udlejere kunne have
og en mzengde af deres

fordel af en relativ lille investering
1 nye kekkenliger, som vil kunne {4
huset til at fremstd mere attraktivt og
dermed forege lejeindteegterne, for-
klarer Henrik Knudsen,

Salgschefen nevner ogsa ejendoms-
maglere som potentielle alliance-
partnere.

Fleksibelt systen"n

Det er det Tkast-baserede webudvik-
ler-bureau CO3, som har stdet for de-
sign og programmering af internet-
butikken.
Det har veeret et storre arbejde, for
kravene har varet et 100 procent
fleksibelt system. Compo Tech vil-
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- Vi har fra start villet veek fra alt
med listepriser. Kundernes behov
er forskellige, for der er altid nogle
individuelle maliet kekken. Der-
for er vi endt op med en lasning,
hvor webshoppen er direkte for-
bundet med vores gkonomisy-
stem her 1 huset. P4 den made
taster kunden blot sine mal ind
og fér straks prisen at vide, for-
klarer Henrik Knudsen.

Hjemmesiden
www.ldgeshoppen.dk gor brug
af avanceret programmering, sa Compo Techs kom-

petencer udbydes 100 procent fleksibelt. Kunden taster mdl ind
og velger overflade, hvorefter prisen pd det faerdige produkt straks vises. |

Foto: Tony Brgchner

Webshoppen tilbyder 1 princippet alt,
hvad Compotech formar.

Trovaerdighed pa nettet

Kyaliteten er ifelge salgschefen indu-
skutabelt 1 orden. Den pastand giver
fagfolk ham tilsyneladende medhold
i

- Jeg kan da sige sa meget som, at vi
arbejder pa at sege alliancepartnere
blandt temrere, og der er interesse.
Det skal gerne blive sadan, at web-
shoppen kan foresla kunden en lokal
tomrer, som bade kan komme ud og
tage mdl og montere [Ggerne, hvis
der er behov for det, forklarer Henrik
Knudsen,

Han regner selv med at bruge en ve-
sentlig del af sin tid pa at markeds-
fore webshoppen i den kommende tid,
Derudover har Compe Tech forelobig
prioriteret en medarbejders ressourcer
til projektet.

- Vi har sat en erfaren kokkenmon-
ter pa at supportere kunderne i
webshoppen - bade skriftligt og pa
telefonen. For os handler det om at
udvise troveerdighed pa nettet, hvor
nogle stadig er skeptiske over for at
handle, og det haber vi, at den prio-
ritet kan hjzelpe med til, siger Henrik
Knudsen.
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